. Erfolg fortfuhren.

Nachfolge regeln.

-

Kompetenz nutzen.

Erfolg fortfuhren.
Sichern Sie jetzt Ihre
Unternehmensnachfolge.

UnternehmensBorse

Grénig & Kollegen AG ’/ EPfOIg fortfuhren.
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Wir sind Ihr kompetenter
Partner beim Nachfolgeprozess.

Die UnternehmensBérse Grénig & Kollegen AG ist spezialisierter Anbieter fiir Unter-

nehmensnachfolge, Unternehmensverkauf sowie M&A-Aktivitdten fir den Mittelstand.

P> Wir bieten Ihnen:

P erfolgsbasierte Vergiitungsmodelle (beim >

Kauf oder Verkauf) — Sie zahlen erst nach

erfolgreichem Abschluss >

P spezialisierte, operativ erfahrene Partner

aus dem Mittelstand, die lhre Sprache >

sprechen

P kostenfreie Unternehmenspreisindikation >

» geblindelte Kompetenz der Spezialisten,
hinsichtlich Fachbereich und Branche

P Regionalitat zur Gewéhrleistung der >

Kundennahe

Begleitung durch einen Spezialisten vom
Start des Auftrags bis zum Abschluss

Nutzung unseres Netzwerks zur
Chancenerhéhung

hohe Effizienz und schnelle,
professionelle Abwicklung

Unterstlitzung bei der Wahl weiterer
Experten (steuerlich, juristisch,
versicherungstechnisch)

unterschiedliche Vermarktungskanéle tber
Direktansprache, Portale, Netzwerkpartner,
Investoren und Beteiligungsgesellschaften

Ihr Nutzen: Qualitat aus einer
Hand - zu fairen Konditionen.

Wir geben lhnen die Sicherheit, dass lhr Auftrag vertraulich behandelt und nur dann von

uns libernommen wird, wenn wir von der Realisierbarkeit Giberzeugt sind. Ist dies der Fall,

tun wir alles fiir einen erfolgreichen Abschluss.

P Hohe Qualititsanspriiche:

Durchgéngige Lésung zu klar definierten
Qualitatsstandards aus einer Hand

P Situationsanalyse, Handlungsempfehlungen,

Anpassung der Verkaufsstrategie, Konzepterstel-

lung und Umsetzung der Vermarktungsstrategie

eine Vertrauensperson (Spezialist) fur
‘persdnliche/ geschaftliche Ziele

Hohe Qualitit zu fairen Preisen

» eindeutige und transparente
Leistungen und Preise

P erfolgsabhéngige Honorierung

» PremiumPlus-Pakete fir Beratungs-
leistungen jederzeit modular zubuchbar




Die UnternehmensBorse
Gronig & Kollegen AG.

Wir sind spezialisierter Anbieter fiir Unternehmensnachfolge, Unternehmensverkauf,
Unternehmenskauf, Kapitalerweiterungen sowie M&A-Aktivitdten fiir den Mittelstand.

Unsere Sperzialisten verfiigen Uber langjahrige
praktische Erfahrungen mit mittelstandischen
Unternehmen und zeichnen sich durch eine
hohe Kompetenz beim Kauf und Verkauf von
Unternehmen aus. Mit diesem Spezialis-
ten-Team decken wir die unterschiedlichs-
ten Fachbereiche aus nahezu jeder Branche
ab. Des Weiteren steht uns ein umfangrei-
ches Netzwerk zur Verfigung, mit dem wir
auf Interessenten (Anbieter) in fast allen

Branchen und Bereichen zugreifen konnen.

Die UnternehmensBérse Gronig & Kol-
legen AG ist fiir Sie der kompetente An-
sprechpartner fiir alle Belange rund um den
Unternehmenskauf, Unternehmensverkauf
sowie entsprechende Firmenbeteiligungen.

Wir bieten Ihnen fur jede unternehmerische

UnternehmensBorse
Grénig & Kollegen AG

Frage eine individuelle Lésung. Unser
PremiumProzess zeichnet sich durch eine
optimale Betreuung aus — von der Vertrags-
unterzeichnung bis zum Verkaufsabschluss

steht lhnen ein Spezialist zur Verfligung.
Wir begleiten Unternehmen ab einer Um-
satzgréBe von jahrlich 1,0 Mio. Euro oder

von Kaufpreisen ab 0,5 Mio. Euro.

Die Spezialisten der UnternehmensBérse
Gronig & Kollegen AG verfligen neben
ihrer Fachkompetenz auch Uber die erfor-
derliche soziale Kompetenz (Mediator in
den Gespréachen), die fiir die erfolgreiche
Auftragsabwicklung erforderlich ist.
Geben Sie uns |hr Vertrauen, wir werden
den Auftrag professionell und erfolgreich
realisieren.

Erfolg fortfuhren.
’/ g




Freie Wahl!: Unsere

PremiumPlus-Pakete.

Jedes Unternehmen ist anders und hat spezielle Bediirfnisse. Hierfiir haben wir unsere PremiumPlus-Pakete entwickelt,

die Sie je nach Bedarf einzeln dazubuchen kdnnen. Ziel ist es, lhr Unternehmen durch gezielte MaBnahmen besser am

Markt zu positionieren, um den besten Verkaufspreis und eine kurze Verkaufsphase fiir Sie zu erm&glichen.

Diese Module rechnen wir auf der Basis von vorher festgelegten Tagessétzen ab.

P Unsere PremiumPlus-Pakete:

1. Strategische Positionierung zur optimalen
Verkaufsstrategie

» Festlegung der richtigen Verkaufsstrategie
P Verbesserung der Finanzierungsstruktur

P Begleitung bei der familieninternen
Unternehmensnachfolge

» Optimierung der Gesellschaftsstruktur

2. Erstellung eines professionellen Verkaufsmemorand-
ums mit einer detaillierten Unternehmensbewertung

» Unternehmensdarstellung, Berticksichtigung aller
Punkte, die flr potenzielle Kaufer von Interesse sind
(Positionierung, Markt und Wettbewerb)

» umfangreiche Unternehmensbewertung auf
Basis aktueller Zahlen und kinftiger Erwartungen
(Cash-Flow der Vergangenheit und Zukunft)

3. Wertsteigerungsanalyse und Realisierung von
Potenzialen zur Erh6hung des Unternehmenswerts
(besonders interessant flir wachstumsstarke Unternehmen)

» Analyse der Starken und Schwéchen des
Unternehmens

P Aufsetzen eines MaBnahmenpakets zur
Verbesserung der Ertragsstruktur

» Optimierung der kiinftigen Cash-Flows

» MaBnahmen zur Steigerung des Unternehmenswertes

4. Begleitung bei der ,,Verkadufer Due Diligence”,

Vorbereitung Datenraum und Unterlagen

» Zusammenfassung der notwendigen Unterlagen,
die ein potenzieller Kdufer einsehen méchte

» Erstellung der geforderten Unterlagenpakete

» Vorbereitung des Unternehmers auf die
Verhandlungen

. Sanierungskonzept

» Analyse zur Sanierungsféhigkeit
» Sicherstellung der Liquiditat
» Gesprach mit 6ffentlichen Glaubigern

» Erarbeitung und Umsetzung eines
Konzepts zur Rentabilitatssteigerung

. Post-Merger-Management/Zusammenfiihrung

von Unternehmen nach der Ubernahme
» Grundsatzentscheidung: Eine Marke
oder Mehrmarkenstrategie

» Strukturbildung einer Aufbauorganisation
(Integration oder Eigenstandigkeit)

» Screening des Personalpotenzials
(Management)

» Analyse, Zusammenfihrung und
Harmonisierung der Prozesse



Unser Konzept: So Premium

wie Ihr Unternehmen.

Wir nennen unser Konzept PremiumProzess, weil durch unsere erfolgsbasierte Honorierung nur Héchstleistungen
belohnt werden.

So vergiiten Sie uns im Erfolgsfall mit einer fest vereinbarten Provision in Hohe von 3 % - 10 % aus dem Verkaufserlés
oder wenn wir ein geeignetes Unternehmen fiir Sie gefunden haben. Fiir die gemeinsamen Gespréche mit den Interessen-
ten in lhrem Unternehmen berechnen wir keine Beratungshonorare, sondern Sie erstatten uns lediglich unsere Reisespe-
sen.

Zur Beschleunigung des Verkaufsprozesses prasentieren wir lhr Unternehmen gezielt in unterschiedlichen Medien und
berechnen hierfiir eine monatliche Marketingumlage. Dadurch haben wir fiir Sie eine einfache und klar kalkulierbare
Kostenstruktur geschaffen, die im Wesentlichen auf einem Erfolgshonorar basiert.

14 notwendige Schritte zur erfolgreichen Unternehmensiibergabe:

Wir betreuen unsere Kunden vom Anfang des Vertrags bis zum finalen Unternehmensverkauf.
Mit diesen Schritten garantieren wir, dass lhr Unternehmen nicht nur in die richtigen Hinde kommt,
sondern auch unter neuer Leitung fiir die Zukunft gewappnet ist.

1. Kundengesprédch zum gegenseitigen Kennenlernen

Erstpriifung des Verkaufsobjekts (vor Ort)

w

Festlegung der Verkaufsmodalitdten und des Unternehmenspreises
(Analyse durch unsere eigens dafir entwickelten Tools)

Erstellung von Kurzprasentationen iber das Unternehmen mit den wichtigsten Punkten, die beim Verkauf notwendig sind
Vermarktung in unterschiedlichen Medien; wir nutzen eigene Kampagnen im Internet zur Verkaufsférderung

Kaufersuche individuell durch unsere Spezialisten (Direktansprache von Investoren)

Nutzung unseres Netzwerks zur Chancenerhéhung

Vertraulichkeitserklarung mit dem Kaufinteressenten und Présentation des Unternehmensexposees (mit vielen Interessenten)

Uberpriifung der Bonitat des Kaufinteressenten (ggf. Finanzierungsberatung)
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0. Kontakt Matching Kaufer/Verkaufer im Unternehmen
(Vorbereitung und Durchfiihrung des ersten wichtigen Gesprachs), weiterer Datenaustausch

11. Abfassung LOI (Letter of Intent), konkrete Interessensbekundung als Grundlage fir den Kaufvertrag
12. Informationen tber die Due Diligence (intensive Unternehmenspriifung)

13. Uberleitung in die Vertragserstellung

14. Kaufménnische Abwicklung des Verkaufsvertrags (Unterzeichnung und Durchfiihrung)

P Unsere Erfolge und unsere aktuellen Angebote entnehmen Sie bitte unserer

Homepage: www.unternehmensboerse-abos.de



Kontakt

UnternehmensBérse Gronig & Kollegen AG

SCHONE AUSSICHT 18
65779 KELKHEIM (TAUNUS)

Telefon: 06 195 -9 874 831
Fax: 06 195-9876 119

info@unternehmensboerse-abos.de
www.unternehmensboerse-abos.de



